Renegociacion del TLCAN - Peticionde
extension del TPA, seiial de que las platicas
van porbuencamino

= El dia de ayer, el Presidente Trump solicité al Congreso extender el
llamado Trade Promotion Authority (TPA) por tres aflos mas

= Cabe mencionar que la legislacién actual —que permite al ejecutivo
definir los objetivos de negociacién y las prioridades de EE.UU. en
mate ria de acuerdos comerciales-, vence el proximo 30 de junio y que,
por procedimiento, su renovacion se debe solicitar tres meses antes de
su vencimiento

= En nuestra opinion, esta solicitud da la sefial de que Estados Unidos
seguiraen la mesa de negociaciones del TLCAN

»= A esto hay que afadir los reportes que circulan en la prensa sobre el
relajamiento de la demanda por parte de EE.UU. de un contenido
nacional de 50% para el sector automotriz

» Esto podriaeventualmente acelerar una negociacién en la que las tres
partes tienen incentivos por terminar lo antes posible

El dia de ayer, el Presidente Trump solicité al Congreso extender el
llamado Trade Promotion Authority (TPA) por tres afios mas. Cabe recordar
que el TPA actual vence el proximo el proximo 30 de junio y que, por
procedimiento, su renovacion se debe solicitar tres meses antes de su
vencimiento. Para solicitar la ampliacién del plazo, el presidente tiene que
enviar un informe de los avances de las negociaciones y tiene que explicar las
razones por las se pide la ampliacion. De esta manera, en la solicitud al
Congreso, el Presidente Trump menciona la renegociacion del TLCAN asi como
acuerdos con paises en Africa y el Sudeste Asiatico como parte de su agenda en
materia de comercio.

El Trade Promotion Authority es la legislacion que define los objetivos de
negociacién y las prioridades de EE.UU. en materia de acuerdos
comerciales. Asimismo, establece los requisitos de consulta y notificacion que
el presidente debe seguir durante todo el proceso de negociacion. Al final de la
negociacion y la respectiva consulta, el Congreso emite un voto positivo 0
negativo, sin enmiendas al paquete presentado por el gobierno con lo que se
reafirma el rol constitucional del Congreso en el desarrollo y la supervision de la
politica comercial de Estados Unidos. Sin TPA el gobierno puede seguir
negociando el tratado, pero a la hora de presentarlo al Congreso, este debe pasar
por el procedimiento normal, es decir, seria susceptible de enmiendas y
cambios, lo que implica también mas tiempo para su aprobacion.
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En este contexto, el TPA es una manera que tiene el Congreso de ejercer su
autoridad constitucional de llevar a cabo la politica comercial de Estados
Unidos, dandole al presidente mayor poder de negociacion al asegurar a sus
contrapartes que los acuerdos a los que se lleguen seran aprobados de manera
expedita y sin cambios.

¢Qué implicaciones tiene el TPA?

Sin Con
TPA TPA
El presidente puede negociar acuerdos de comercio Si Si
El presidente puede llev ar a cabo las negociaciones sin si No
enterar al pablico y/o al Congreso
El congreso define los objetiv os de la negociacién No Si
Los miembros del Congresopueden leer el texto de la No S
negociacion
Se requiere que la administracion publique actualizaciones No S
sobre el status de la negociacion
La administracion debe hacer publico el documento del No S
acuerdo 60 dias antes de la v otacion
El Congreso puede hacer enmiendas al texto de la si No
negociacion

Fuente: Banorte con datos de www .by rne.house.gov

En nuestra opinion, estasolicitud da lasefal de que Estados Unidos seguira
en la mesa de negociaciones del TLCAN. Después de siete rondas de
negociacion se han cerrado 7 de los 33 temas planteados: (1) El capitulo
referente a PYMES; (2) competencia; (3) anti-corrupcion; (4) buenas préacticas
regulatorias; (5) transparencia; (6) medidas sanitarias y fitosanitarias; asi como
(7) los anexos sectoriales de eficiencia energética y tecnologias de la
informacion y comunicacién. No obstante, quedan todavia temas espinosos
como el del contenido nacional para la industria automotriz, la eliminacion del
capitulo 19 con respecto a la solucién de controversias, la llamada clausula
sunset —que implicaria la revision del tratado cada 5 afios-, asi como los
aranceles por temporada a frutas y hortalizas mexicanas.

No obstante, reportes en la prensa del dia de hoy sugieren avances sobre el
contenido nacional en el sector automotriz. Algunos periodicos en Canada y
el propio Estados Unidos hablan del posible relajamiento de la demanda por
parte de EE.UU. de un contenido nacional de 50% para el sector automotriz, lo
que podria eventualmente sugerir que la negociacion podria terminarse en breve,
sobre todo teniendo en cuenta que los tres paises tienen incentivos para
terminarla lo antes posible.
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Tiempos electorales en los tres paises argumentan a favor de terminar la
negociacién. Cabe recordar que entramos en un periodo politico importante
para los tres paises. En el caso de Canad4, habra elecciones regionales en la
provincia de Ontario (con el mayor nimero de poblacion en el pais) lo cual
podria ser una prueba para el gobierno de Justin Trudeau, cuyo partido —el
partido liberal-, tiene mayoria actualmente en la Asamblea Legislativa de
Ontario. En México, se llevaran a cabo elecciones presidenciales el 1° de julio,
mientras que en EE.UU., el proximo 6 de noviembre se llevaran a cabo las
elecciones de medio término, en donde los 435 asientos de la Camara de
Representantes en Estados Unidos seran renovados, asi como 33 de los 100 que
conforman el Senado. Asimismo, hay elecciones en 39 estados. En este
contexto, tras el cierre de la negociacion, el Congreso en EE.UU. requiere de un
periodo de 90 dias para consultas antes de votar el acuerdo. No obstante, en
México, el Senado no requiere de dicho periodo y podria inclusive aprobarlo
antes de que termine su sesion el proximo 30 de abril.

4p BANORTE



4p BANORTE

Certificacion de los Analistas.

Nosotros, Gabriel Casillas Olvera, Delia Maria Paredes Mier, Alejandro Padilla Santana, Manuel Jiménez Zaldivar, Tania Abdul Massih Jacobo,
Alejandro Cervantes Llamas, Katia Celina Goya Ostos, Juan Carlos Alderete Macal, Marissa Garza Ostos, Victor Hugo Cortes Castro, José
Itzamna Espitia Hernandez, Hugo Armando Gémez Solis, Miguel Alejandro Calvo Dominguez, Juan Carlos Garcia Viejo, Valentin Ill Mendoza
Balderas, Santiago Leal Singer, Francisco José Flores Serrano y Gerardo Daniel Valle Trujillo certificamos que los puntos de vista que se
expresan en este documento son reflejo fiel de nuestra opinién personal sobre la(s) compafia(s) o empresa(s) objeto de este reporte, de sus
afiliadas y/o de los valores que ha emitido. Asimismo declaramos que no hemos recibido, no recibimos, ni recibiremos compensacion distinta a
lade Grupo Financiero Banorte S.AB. de C.V. por la prestacién de nuestros servicios.

Declaraciones relevantes.

Conformealas leyes vigentesy los manuales internos de procedimientos, los Analistas tienen permitido mantener posiciones largas o cortas en
acciones o valores emitidos por empresas que cotizan en la Bolsa Mexicana de Valores y que pueden ser el objeto del presente reporte, sin
embargo, los Analistas Bursétiles tienen que observar ciertas reglas que regulan su participacion en el mercado con el fin de prevenir, entre
otras cosas, la utilizacion de informacién privada en su beneficio y evitar conflictos de interés. Los Analistas se abstendran de invertir y de
celebrar operaciones con valores o instrumentos derivados directao a través de interpdsitapersona, con Valores objeto del Reporte de analisis,
desde 30 dias naturales anteriores a la fecha de emision del Reporte de que se trate, y hasta 10 dias naturales posteriores a su fecha de
distribucién.

Remuneracion de los Analistas.

La remuneracién de los Analistas se basa en actividades y servicios que van dirigidos a beneficiar a los clientes inversionistas de Casa de Bolsa Banorte y
de sus filiales. Dicha remuneracion se determina con base en la rentabilidad general de la Casa de Bolsa y del Grupo Financiero y en el desempefio
individual de los Analistas. Sin embargo, los inversionistas deberan advertir que los Analistas no reciben pago directo o com pensacién por transaccion
especifica alguna en banca de inversion o en las demés areas de negocio. Actividades de las areas de negocio durante los Gltimos doce meses.

Actividades de las areas de negocio durante los Gltimos doce meses.

Grupo Financiero Banorte S.AB.de C.V., através de sus areas de negocio, brindan servicios que incluy en, entre otros, los correspondientes a banca de
inversion y banca corporativa, a un gran nimero empresas en México y en el extranjero. Es posible que hay an prestado, estén prestando o en el futuro
brinden algin servicio como los mencionados a las compafifas o empresas objeto de este reporte. Casa de Bolsa Banorte o sus filiales reciben una
remuneracién por parte de dichas corporaciones en contraprestacion de los servicios antes mencionados.

En el transcurso de los Ultimos doce meses, Grupo Financiero Banorte S.A.B. de C.V., no ha obtenido compensaciones por los servicios prestados por
parte de la banca de inversién o por alguna de sus otras areas de negocio de las siguientes empresas o sus filiales, alguna de las cuales podria ser objeto
de andlisis en el presente reporte.

Actividades de las areas de negocio durante los préoximos tres meses.

Casa de Bolsa Banorte, Grupo Financiero Banorte o sus filiales esperan recibir o pretenden obtener ingresos por los servicios que presta banca de
inversion o de cualquier otra de sus areas de negocio, por parte de compafiias emisoras o sus filiales, alguna de las cuales podria ser objeto de andlisis en
el presente reporte.

Tenencia de valores y otras revelaciones.

Grupo Financiero Banorte S.A.B. de C.V. no mantiene inversiones, al cierre del Gltimo trimestre, directa o indirectamente, en valores o instrumentos
financieros derivados, cuy o suby acente sean valores, objeto de recomendaciones, que representen el 1% o mas de su cartera de inversion de los valores
en circulacion o el 1% de la emisién o suby acente de los valores emitidos.

Ninguno de los miembros del Consejo, directores generales y directivos del nivel inmediato inferior a éste de Casa de Bolsa Banorte, Grupo Financiero
Banorte, funge con algln cargo en las emisoras que pueden ser objeto de analisis en el presente documento.

Los Analistas de Grupo Financiero Banorte S.A.B. de C.V. no mantienen inversiones directas o a través de interposita persona, en los valores o
instrumentos derivados objeto del reporte de analisis.

Guia para las recomendaciones de inversion.

Referencia
COMPRA Cuando el rendimiento esperado de la accion sea mayor al rendimiento estimado del IPC.
MANTENER Cuando el rendimiento esperado de la accién sea similar al rendimiento estimado del IPC.
VENTA Cuando el rendimiento esperado de la accién sea menor al rendimiento estimado del IPC.

Aunque este documento ofrece un criterio general de inversion, exhortamos al lector a que busque asesorarse con sus propios Consultores o Asesores
Financieros, con el fin de considerar sialgun valor de los mencionados en el presente reporte se ajusta a sus metas de inversion, perfil de riesgo y posicién
financiera.

Determinacion de precios objetivo

Para el célculo de los precios objetivo estimado para los valores, los analistas utilizan una combinacién de metodologias generalmente aceptadas entre los
analistas financieros, incluy endo de manera enunciativa, mas no limitativa, el analisis de multiplos, flujos descontados, suma de las partes o cualquier otro
método que pudiese ser aplicable en cada caso especifico conforme a la regulacién vigente. No se puede dar garantia alguna de que se vayan a lograr los
precios objetivo calculados para los valores por los analistas de Grupo Financiero Banorte S.A.B. de C.V, ya que esto depende de una gran cantidad de
diversos factores endbgenos y exoégenos que afectan el desempefio de la empresa emisora, el entorno en el que se desempefia e influyen en las
tendencias del mercado de valores en el que cotiza. Es mas, el inversionista debe considerar que el precio de los valores o instrumentos puede fluctuar en
contra de su interés y ocasionarle la pérdida parcial y hasta total del capital inv ertido.

La informacién contenida en el presente reporte ha sido obtenida de fuentes que consideramps compo fidedignas, pero no hacenos declaracién alguna
respecto de su precision o integridad. La informacion, estimaciones y recomendaciones que se incluyen en este documento son vigentes a la fecha de su
emision, pero estan sujetas a modificaciones y cambios sin previo aviso; Grupo Financiero Banorte S.A.B. de C.V. no se conmpromete a comunicar los
cambios y tanpoco a mantener actualizado el contenido de este documento. Grupo Financiero Banorte S.A.B. de C.V. no acepta responsabilidad alguna
por cualquier pérdida que se derive del uso de este reporte o de su contenido. Este documento no podra ser fotocopiado, citado, divulgado, utilizado, ni
reproducido total o parcialmente sin previa autorizacion escrita por parte de, Grupo Financiero Banorte S.A.B. de C.V.
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